16

MARTES, 9 DE JUNIODE 2026 el

conomista,es

Empresas & Finanzas

INDUSTRIA

El italiano FIEE logra 60 millones
para tres plantas de biometano

BBVA, Santander y Abanca han estructurado la financiacion para que
Naturmet instale dos plantas en Extremadura y una en Andalucia

Rubén Esteller w100

El fondo italiano FIEE ha logrado
60 millones para la construccién
con Naturmet de tres plantas de bio-
metano mediante una financiacion
estructurada con BBVA, Santander
y Abanca, tal y como ha explicado
Javier Infante, director del fondo
en Espafia.

Las instalaciones iniciarén su cons-
truccién a lo largo de 2026 y tienen
prevista su entrada en operacién en
2027. Estas plantas se sumarin a
los activos que Naturmet ya tiene
en Olvega, en Soria, y a la planta ac-
tualmente en fase de construccion
en Valtierra, Navarra. La compafia
cuenta con una cartera total de 18
proyectos en distintas fases de de-
sarrollo y se ha marcado como ob-
jetivo alcanzar una produccion anual
de 1 TWh de biometano.

El plan de Naturmet contempla
dos plantas en Extremadura y una
en Sevilla, con un plazo estimado
de construccion de entre 12y 18
meses desde el inicio de las obras.
La compania tiene ya firmados los
contratos EPC y ha comenzado a
realizar los pagos iniciales, aunque
indica que las lluvias y la presion so-
bre las cadenas de suministro pue-
den introdueir retrasos en algunos
provectos.

La oficina de Madrid ha articula-
do la transaccién dentro de la estra-
tegia del grupo de ampliar su pre-
sencia en mercados con alto poten-
cial de crecimiento.

Pese al impulso inversor, FIEE
advierte de que el despliegue real
del biometano en Espana serd mas
selectivo y menos masivo que el vi-
vido en la fotovoltaica. En el sector
se percibe que muchos proyectos
anunciados carecen todavia de ma-
teria prima asegurada, punto de co-
nexion o madurez administrativa
suficiente, lo que puede ralentizar
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El fondo busca
oportunidades para
crecer en el area de
la eficiencia
energeética

lallegada de plantas ready to build.

Javier Infante Bustelo, director
de la oficina de FIEE SGR en Espa-
fia, sostiene que “el cierre de esta fi-
nanciacién, apenas unos meses des-

pués de nuestra entrada en el capi-
tal de Naturmet, es la mejor prue-
ba de la solidez del proyecto y de la
confianza que el sistema financiero
espariol deposita en el biometano
como activo de inversion”. A su jui-
cio, Espaiia retine infraestructura,
recursos y apetito inversor para si-
tuarse a la cabeza de Europa en ga-
ses renovables.

El fondo cuenta en Espaiia con
Cubierta Solar, centrada en el au-
toconsumo industrial y las comuni-
dades energéticas y busca oportu-
nidades en eficiencia energética.

Naturgy se quedara diez
anos mas en la distribucion
eléctrica de San Juan

Argentina obligaba a
licitar la concesion, pero
no recibi6 ofertas
adicionales

Rubén Esteller n20ri0

Naturgy ha revalidado la conce-
sion para seguir como operadora
del servicio de distribucién eléc-
trica en la provincia argentina de
San Juan durante el tercer perio-
do de gestion de la coneesion, que
comenzari el proximo 22 de julio
de 2026. La compania mantendra
asi el control operativo de la dis-
tribuidora después de que el pro-
ceso previsto para la venta del pa-
quete accionario mayoritario no
haya recibido una segunda oferta
antes del vencimiento del plazo de
presentacion, fijado el pasado 21
de mayo.

El contrato de concesion esta-
blece una duracion total de 50 anos,
dividida en cuatro periodos de ges-
tion sucesivos. Los dos primeros
tienen una duracién de 15 afios
cada uno y los dos restantes, de 10
afos. Con al menos seis meses de
antelacion al vencimiento de ca-
da etapa, el Ente Provincial Regu-
lador de la Electricidad de San Juan
(EPRE) debe convocar un concur-
so publico internacional para la
venta del paquete accionario ma-
yoritario de la distribuidora. Este
mecanismo obligaba a abrir el pro-
ceso competitivo, aunque la au-
sencia de un segundo oferente per-
mite a Naturgy continuar como
operadora en el nuevo periodo.

La renovacién de la gestion se
produce en un momento clave pa-
ra el negocio eléctrico en Argenti-
na, tras la revision del marco tari-
fario y en plena necesidad de mo-
dernizacion de las redes. Naturgy
prevé ejecutar entre 2026 y 2030
un plan inversor de 124 millones
de euros, correspondiente a las in-
versiones establecidas en la Revi-
sion Tarifaria Quinquenal. El ob-

jetivo de la compaiiia es reforzar
la capacidad del sistema para aten-
der una demanda creciente, me-
jorar la calidad del suministro y
elevar la confiabilidad, estabilidad
y resiliencia de la red eléctrica.

Fl plan contempla la ampliacién
vy construecion de estaciones trans-
formadoras y alimentadores, la re-
potenciacion de infraestructuras
existentes y la modernizacion tec-
noldgica de la red. La compaiia
incorporaré soluciones de tltima
generacion, entre ellas la renova-
ci6n de sistemas criticos como SCA-
DA, comunicaciones digitales y
GIS, ademés de herramientas
avanzadas de gestion de activos
como GDA. Con estas actuaciones,
Naturgy aspira a consolidar una
red mas robusta, eficiente y pre-
parada para los nuevos desafios
del sistema eléctrico.

11.262

KILOMETROS

Es la red que controla esta
distribuidora, de los 51.255
kilometros de Naturgy en el pais
S

La distribuidora de San Juan
cuenta actualmente con 269.000
clientes y opera 11.262 kilometros
de red. La actividad forma parte
de la presencia global de Naturgy
en Argentina, donde el grupo su-
ma 2,5 millones de clientes y
51.255 kilémetros de redes, inclu-
yendo electricidad y gas natural.

La compaiiia también estd im-
pulsando una transformacion de
la atencitn al cliente basada en la
digitalizacion. Esta estrategia bus-
ca mejorar la experiencia del usua-
rio y anticiparse a las necesidades
de un consumidor cada vez mas
digital mediante la modernizacion
de los canales de contacto, el re-
fuerzo de la aplicacién mévil y la
Oficina Virtual y 1a incorporacién
de herramientas de autogestion.

Iberdrola y Vodafone se alian

Ofreceran descuentos
mensuales de 10 euros por
los planes conjuntos

Rubén Esteller msorin.

Tberdrola y Vodafone Espafa han
alcanzado un acuerdo para comer-
cializar de forma reciproca servicios
de energia y telecomunicaciones,
en una alianza que abrela puertaa
una base potencial de 16 millones
de clientes entre ambas companias.

El pacto permitira a los usuarios
contratar electricidad 100% reno-
vable, sin permanencia, junto a ser-
vicios de fibra, movil y television en
condiciones bonificadas.

El acuerdo, disponible desde ayer,
se articula a través de una bonifica-
cién de 10 euros al mes durante dos
anos. En el caso de los clientes de
Vodafone que contraten la electri-
cidad con Iberdrola, el descuento
se aplicard sobre su paquete de te-
lecomunicaciones. Por su parte, los
clientes de Iherdrola que contraten

para hacer ofertas conjuntas a sus clientes

fibra y mévil con Vodafone recibi-
ran la misma cuantia en saldo de
Mi Iberdrola, el programa de fide-
lizacién de la energética, para utili-
zarlo en la factura de la luz o en otros
servicios de la compaiiia.

La alianza beneficiara potencial-
mente a seis millones de clientes de
Vodafone y a diez millones de clien-
tes de Iberdrola. En términos acu-
mulados, la bonificacién puede al-
canzar los 240 euros por cliente du-
rante el periodo de vigencia de la
promocion. Vodafone ha prepara-

do ademds ofertas sobre paquetes
convergentes de fibra, movil y tele-
visién con descuentos que pueden
superar el 20%, a los que se suma
el incentivo adicional vinculado a
Mi Iberdrola.

Iberdrola, por su parte, ha lanza-
do una tarifa de luz exclusiva para
clientes de Vodafone que contraten
el suministro eléctrico con la ener-
gética. La teleco aplicara en estos
casos un descuento adicional de 10
euros mensuales durante 24 meses
en la factura de fibra y mévil.

El consejero delegado de Therdro-
la Espafia, Mario Ruiz-Tagle, sefia-
16 que el acuerdo busea ofrecer “un
beneficio claro y tangible” a los clien-
tes, con un ahorro directo en las fac-
turas de luz o de fibra y mévil.

El consejero delegado de Voda-
fone Espafia, José Miguel Garcia,
subrayo que el pacto pretende ofre-
cer a los clientes “algo mas que co-
nectividad” y enmarco la operacion
como “un primer paso” hacia nue-
vas propuestas comerciales conjun-
tas entre ambas companias.



